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Recreacion de la fachada del hotel de Hidden Away Hotels en Lisboa.

Hidden Away invertira

22 millones para abrir
un hotel en Lisboa

Rebeca Arroyo. Madrid

La cadena espafiola Hidden
Away Hotels da el salto inter-
nacional con su primer pro-
yecto en Portugal. La compa-
fifa ha comprado un edificio
en Lisboa, en el nimero 78 de
la avenida Rodrigues Sam-
paio, muy cerca de la plaza
Marqués de Pombal, en la mi-
1la de oro de la capital lusa, pa-
ra abrir un hotel de lujo.

La compaiiia, propiedad de
Carmen Cordoén e Ignacio Ji-
ménez, va invertir en su pri-
mer proyecto fuerade Espafia
22 millones de euros, inclu-
yendo el precio de la compra.

El nuevo hotel contara con
un total de 53 habitaciones,
ocho suites y una suite real de
mas de 125 metros cuadrados.
La compaiiia estudia ademas
la posibilidad de establecer
una alianza con un importan-
te grupo de restauracion por-
tugués para impulsar el hotel
enlaciudad.

Este hotel boutique, con ca-
tegoria cinco estrellas, conta-
ra con salas de reuniones dis-
ponibles para celebraciones y
eventos, obras de arte, biblio-
teca, gimnasio, zona de
wellness, 16 plazas de parking
en dos sotanos y jardines ex-
teriores con piscina.

El proyecto de arquitectura
lo desarrollara el arquitecto
lisboeta Frederico Valsassina,
mientras que el proyecto de
interiorismo correra a cargo
de Lazaro Rosa-Violan.

La cadena espaiiola
da el salto
internacional con
un hotel de lujo

con 53 habitaciones

De acuerdo con los plazos
previstos, la compariia espera
iniciar las obras en el segundo
trimestre de este afio y estima
que las mismas duraran 24
meses hasta su apertura a fi-
nales de 2025.

Evolucion

Hidden Away Hotels cuenta
con cinco hoteles ubicadosen
Palma de Mallorca —Posada
Terra Santay Samaritana Sui-
tes—, Madrid (Gran Hotel In-
glés), Sevilla (Gravina 51)y
Granada (Seda Club Hotel).
Salvo Posada Terra Santa, ex-
plotado bajo contrato de
arrendamiento a largo plazo,
el resto de los hoteles son pro-
piedad dela compaiiia.

Ademas la compaiiia ad-
quiri6 a finales de 2023 un
edificio cercano a su hotel Se-
da Club, en Granada, para de-
sarrollar un proyecto de 16
apartamentos de lujo, conuna
inversion total estimada de
seis millones de euros.

En pasado ejercicio lacade-
na hotelera generé unos in-
gresos de 14 millones de euros
y obtuvo un beneficio bruto
de explotacién (ebitda) de
mas de cuatro millones.

Evolucién y planes de futuro

@ Hidden Away Hotels
tiene cinco hoteles en
cartera ubicados en
Madrid, Palma de Mallorca,
Sevillay Granada.

@ Abrira su primer hotel
internacional a finales de
2025y desarrollara 16
apartamentos de lujo en
Granada.

Binter destina 800 millones
ala compra de once aviones

CRECIMIENTO/ La aerolinea canaria estrena hoy dos rutas con Madrid y espera
beneficiarse de las cesiones de Iberia y Air Europa para cerrar la concentracion.

A.Zan6n. Londres

Binter invertira en el plazo de
un afio y medio en torno a 900
millones de ddlares (800 mi-
llones de euros) en ampliar la
flota con once aviones. La
compaiiia canaria ya ha reci-
bido cuatro unidades y du-
rante este ejercicio prevé in-
corporar el resto, de manera
que dispondra de 42 naves a
finales de 2024. Las adquisi-
ciones ya estan financiadas
con CaixaBank, Santander y
BBVA.

Las cuatro primeras servi-
ran para la ruta que la aeroli-
nea preveé estrenar hoy entre
Madrid y Gran Canaria y Te-
nerife Norte, donde hara la
competencia a Iberia Ex-
press, Air Europay Ryanair.

La operativa ha supuesto
crear una base nueva y con-
tratar a 250 personas (tiene
3.000 empleados en total). E1
presidente de la compaiiia,
Rodolfo Ntfiez, afirma a EX-
PANSION que uno de los mo-
tivos de entrar en Barajas,
ademas de operar un corre-
dor estratégico, es crecer con
algunos de los vuelos que ten-
dran que dejar Iberia y Air
Europa para completar la
concentracion. “Aspiramos a
ser uno de los que se queden
conslots”, apunta.

La compania cerr6 el afio
pasado con unos ingresos cer-
canos a los 500 millones de
euros, en contraste con los
305 millones de 2022. Nufiez
avanzoé que los beneficios se-
ran similares a los 15 millones

El presidente de Binter, Rodolfo Nufiez.

La compaiiia factura
casi 500 millones y
espera crecer cerca
de un 10% en plazas
este ejercicio

de 2022. Binter opera dos
grandes tipos de vuelos: inte-
rinsulares, con un precio me-
dio de 70 euros, y con el resto
de Espana, con una media de
140 euros. Los primeros estan
subvencionados y tienen el
precio topado: “Es posible
que nos planteemos pedir al
Gobierno la revision de las ta-
rifas. Los margenes se han es-

Binter analiza pedir
al Gobierno una
revision de las
tarifas para los
vuelos interinsulares

trechado —aunque no son ne-
gativos— por el alza de los cos-
tes”, avanza Nufiez.

La aerolinea, que movio a
4,9 millones de pasajeros en
2023, un 11,5% mas, espera si-
tuarse en 2024 en al menos
5,3 millones, lo que supondra
una avance total proximo al
10%, especialmente por el
empuje de las rutas con Ma-

drid y de otras que reforzara o
abrira con la peninsula. En el
primer caso, Nufiez destaca
Vigo, Murcia, Pamplonay Za-
ragoza y entre las posibles
nuevas ciudades, apunta ha-
cia Sevilla, Malaga y Santiago.
Binter comercializa 50 rutas.

La compaiiia, en manos de
varios empresarios insulares,
operauna obligacion de servi-
cio publico en Madeira, que
licitd el gobierno portugués.
“Aspiramos también a hacer-
lo propio en las Azores, aun-
que ahora el proceso esta con-
gelado”, comenta.

Pendiente de Iberia

Binter se presento a los con-
cursos de Aena de asistencia
en tierra de rampa (handling)
en los aeropuertos canarios
con Menziesy gano los dos de
Tenerife y el de Gran Canaria.
Globalmente, planted una in-
version de unos 35 millones
parael nuevo contrato.

La empresa esta pendiente
de la decision sobre el auto-
handling que debe tomar Ibe-
ria esta semana en relacion,
entre otros, con Tenerife Sur
y Gran Canaria, aeropuertos
donde perdi6 la licencia para
terceros. El montante final de
la inversion de Binter y su so-
cio dependera de que la filial
de IAG decida contratarles, o
no, el servicio a Binter y Men-
zies, aunque tiene otra opcion
mas en cada aeropuerto.

Nuiiez afirma que la opcion
de salir a Bolsa esta descarta-
daamedio plazo.

La restauracion crece un 11% y bate un
récord en 15 afnos con 41.650 millones

Victor M. Osorio. Madrid

La industria del foodservice
-restaurantes, bares, come-
dores colectivos, vending...—
cerrd 2023 con una factura-
cion de 41.650 millones de
euros, un 11% masyla cifrade
negocio mas alta del sector en
15 afios, segtin los datos de la
consultora Circana, de refe-
rencia en el sector.

El incremento se vio im-
pulsado tanto en volumen,
con 7.210 millones de ocasio-
nes de consumo, un 3,2%
mas, como por la subida de
precios aplicada por la res-

tauracion, en torno al 6% y
por debajo de la del retail.

“Tras una fase inicial de re-
cuperacion de ocasiones per-
didas, llegamos al verano y el
consumidor empez0 a estabi-
lizar sus habitos y frecuencia
de consumo en restauracion,
estabilidad que se ha mante-
nido hasta el final del afio”,
explica Circana.

El 83% del gasto en food-
service se realiz6 en la restau-
racion, tanto organizada (ca-
denas) como independiente
(bares y restaurantes), mien-
tras que el otro 17% se repar-

ti6 entre el resto de canales,
destacando la evolucién de
los hoteles y de la categoria de
platos preparados, con 860
millones en ventas.

Dentro de las cadenas, des-
tacaron las situadas en el seg-
mento del fast food, que cre-
cieron un 13% y suponen ya
el12,7% del gasto total.

Un 68% de la facturacion
en restauracion se realizo en
los establecimientos, muy por
encima de otros paises de Eu-
ropa, mientras que el otro
32% se repartio entre el take
away -25%-y el delivery, que

representd 2.925 millones.
“Los proximos meses se-
ran claves para el delivery, ya
que estamos siendo testigos
de un cambio en la estructura
del canal y de como el consu-
midor accede a realizar los
pedidos. Por primeravez, tras
varios afios de crecimiento
continuo de la cuota de los
agregadores digitales, vemos
como en 2023 se estabilizan
entorno al 43% del total, ga-
nando de peso los canales de
los restaurantes”, dice Edur-
ne Uranga, vicepresidenta de
Foodservice en Circana.



